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			En la competida industria hotelera, contar con estrategias efectivas de ventas es crucial para atraer a los clientes y mantener una sólida reputación. Una de las herramientas más utilizadas por las empresas hoteleras es la carta de precio garantizado, también conocida como carta CVGR. En este artículo, exploraremos un ejemplo de ventas de hotel y cómo una carta CVGR puede marcar la diferencia en la decisión de reserva de un huésped. Descubra cómo esta poderosa herramienta puede elevar su negocio hotelero al siguiente nivel y garantizar la satisfacción de sus clientes.


Ejemplo de ventas de hotel: carta de precio garantizado de la empresa/carta CVGR






Una compañía volumen La carta de garantía (CVGR) es ofrecida por el hotel a una empresa para aprovechar los servicios del hotel y también para ofrecer una tarifa con descuento especial para estas reservas de gran volumen acordadas por esa empresa.
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[ Your Hotel Logo or Letter head]


21 de noviembre de 2021

A,

Señor. [ Booker Name],

vicepresidente adjunto,

Configurar mi hotel

Dirección Línea 1

línea de dirección 2

Zona/calle, ubicación – [ PO BOX / PIN NO ]


Estimado señor. [ BOOKER NAME]    ,

Saludos desde setupmyhotel.com [ Mention your hotel name here] !

[ Introduction to your hotel ]

Dado que somos un hotel ecológico, [Your Hotel Name]    es un hotel con conciencia ambiental que ha marcado el comienzo de un nuevo estándar de responsabilidad ambiental hospitalidad Industria.

[ Hotel Features ]

El hotel cuenta con espacios frescos y abiertos que se complementan perfectamente con su cálida e íntima hospitalidad.  Consta de 300 habitaciones decoradas con buen gusto y Suites10 banquete Salas con capacidad para entre 2.000 y 4.000 personas, cafetería abierta las 24 horas y un ambiente original y elegante vestíbulo Bar. [ Resturant no 2 ] El resto bar de la azotea ofrece impresionantes vistas de la ciudad.. [ Resturant no 3 ], Por otro lado, es un restaurante tailandés elegante y moderno que también ofrece platos exóticos de todo Oriente.  El hotel también alberga una piscina, un gimnasio y un centro de salud. spa está ubicado en la planta baja.

Todas las habitaciones están equipadas de forma moderna. Comodidades Incluye TV LCD con acceso a cable las 24 horas, WiFi y conectividad de puerto de datos.  Un club lounge exclusivo y privilegios registrarse se proporciona en el piso club con 20 habitaciones club y 5 suites que encarnan un lujo discreto y atemporal.

Tarifa corporativa propuesta: Válido del 21 de noviembre de 2012 al 31 de noviembrecalle marzo 2013

	
Categoría de habitación

	
Tarifa publicada

	
Tarifa corporativa


	
Habitación Deluxe con cama extragrande – Habitación individual

	
5000.00

	
4500.00


	
Habitación Deluxe – Habitación Doble

	
6000.00

	
5500.00


	
Habitación Premier – Habitación Individual/Doble

	
8000.00

	
7000.00


	
Suite Ático – Habitación Individual/Doble

	
12000.00

	
10000.00


	
Suite habitación individual/doble

	
15000.00

	
13000.00




[ Mention Your hotel Taxes, service charges and policy ]

	Los precios no incluyen el impuesto de servicio del 10% según la ley gubernamental.
	Check-in y check-out antes de las 12:00 p.m.
	Los precios mencionados están todos en rupias indias (INR).  Con nosotros no existe doble tarifa y lo mismo se cobra también por no tarifa.residentes Tanto para indios como para extranjeros.


Las instalaciones ofrecidas en la habitación de lujo son las siguientes.:

	Gratis Desayuno buffet en la cafetería de 7:00 a 9:30 horas.
	Cesta de frutas en Llegada a pedido.
	Piscina en la azotea y gimnasio sin cargo.


  Las instalaciones que ofrece la Habitación Premier son las siguientes:

	Exclusivamente en la habitación registrarse.
	Bebida de bienvenida a la llegada.
	Exclusivo, gratis Desayuno buffet .
	Gratis Traslados ida y vuelta al aeropuerto. En Carro de lujo.
	Uso gratuito de Internet Wi-Fi.
	Botella de vino gratis al momento del check-in.


Las tarifas especiales anteriores se pueden cambiar con un mes de antelación.

Políticas de Reserva y Facturación [ Mention your Policy here ]

	El horario de entrada y salida es a las 12:00.
	Todo Reservas se retendrá hasta las 4:00 p. m. y se liberará posteriormente a menos que reciba un aviso de check-in tardío o no pueda garantizarlo crédito tarjeta para llegada tardía.
	Todos los cambios y Cancelaciones debe hacerse con 24 horas de antelación llegada previstamás y más allá Retención honorarios Se cobrará una tarifa de habitación equivalente a una noche de estancia.
	  El Tarifas corporativas Los precios mostrados aplican para reservas realizadas directamente con el hotel o a través de Reservas [Your hotel name] Ventas & marketing Equipo.  No se aplican a reservas realizadas a través de una agencia de viajes u otro intermediario comparable.
	Pagos relacionados con la estancia del Invitado El importe deberá abonarse en efectivo o con tarjeta de crédito aprobada inmediatamente antes del check-out.
	  En caso de no presentarse, se cobrará un deducible equivalente al alquiler de la habitación por un día.
	Las tarifas especiales mencionadas anteriormente no se aplican a más de cinco habitaciones. individual Día.


Esta carta reemplaza cualquier carta de tarifas anterior que pueda haber sido emitida para el mismo período.

Para reservas por favor contacte con el hotel. Departamento de Reservas por teléfono o correo electrónico Esta dirección de correo electrónico está protegida contra robots de spam.  JavaScript debe estar habilitado para verlo.  [Your reservation email id ]

Más detalles se pueden encontrar en nuestro sitio web. www.setupmyhotel.com.

Esperamos una colaboración fructífera.

Saludos,


Subgerente de Ventas Director-Ventas y Marketing                                                                                             



CONOCIMIENTO

Por la presente usted confirma el recibo de su carta de precios para [ Your Hotel Name]    Confirmamos la aceptación de su carta de precio de fecha _____________________.

Nombre de empresa :

DIRECCIÓN :

Teléfono:

Facsímil:

Correo electrónico:

Persona autorizada:


	
Firma

	
Sello de la empresa


	
 

	
 










 







Error 403 The request cannot be completed because you have exceeded your quota. : quotaExceeded
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		Deja un comentario Cancelar la respuesta
Lo siento, debes estar conectado para publicar un comentario.
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